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Ahora vas aconersarcon s personas que no saan famillares para completar el

cuadro sguente.
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PASOS PARA DESARROLLAR UNA MARCA PERS ONAL

"AHTET OPORTUNIDAD
¢Quién Soy?

]

Ej: Mi nombre es Juan Pérez

¢De donde vengo?

]

Ej: Naci en Colombia, y actualmente vivo en los Estados Unidos.

¢A qué me dedico?

]

Ej: Realizo investigaciones de mercado en zapatillas femeninas.

¢Especializadoen?

I

E): Especificamente para el mercado del running

¢Qué “dolor” atiendo?

I

El: Soluciono a mis clientes las incertidumbres de lanzamientos de
productos en nuevos mercados.



¢Comolo hago?

Ej: Estolo hacemos a través, de entrevistas en 20 paises latino-
americanos afines al running.

¢Qué resultado puedes esperar de mi?

Ej: Conesto masde 15 clientes han logrado entrar exitosamente

en México, Argentina y Panama con sus productos y con ganancias
esperadas muchas mas atractivas.

¢Dénde lo comprueban?

Ej: Me puedes conseguir en las redes sociales como
@Runningresearch.



PARTE 2 VENTA

¢Andlisis del cliente?

I

E): ESinteresante para ud?
¢ Puntode contacto?

I

Ej: Donde podria enviarte mis puntos de contacto para enviarte un
caso de éxito que te seria de mucha utilidad

¢COmo medespido?

I

El: Unplacer, etc etc etc, EDUCACION de CIERRE



DECLARACION DE MARCA PERSONAL

Mi nombrees Juan Pérez. Naci en Colombia, y actualmentevivoen los Esta-
dos Unidos.. Realizo investigaciones de mercado en zapatillas femeninas..
Soluciono a mis clientes las incertidumbres de lanzamientos de productos
en nuevos mercados. Especificamente para el mercado del running . Esto
|0 hacemos a través, de entrevistas en 20 paises latinoamericanos afines
al running. Con esto masde 15 clientes han logrado entrar exitosamente en
México, Argentina y Panama con sus productos y con ganancias esperadas
muchas mas atractivas. Me puedes conseguir en las redes sociales como
@Runningresearch. {Es interesante para ud?. Donde podria enviarte mis
puntos de contacto para enviarte un caso de éxito que te seria de mucha
utilidad. Un placer, etc etc etc, EDUCACION de CIERRE



